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Se nao for simples, nao funcional!

Somos uma empresa de inteligéncia comercial
gque garante resultados em vendas



BOA NOITE!!

MARCELO BARATELLA

Prof. Marketing estratégico e Vendas

Socio e Mentor em Vendas
www.funildevendas.com.br
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COMO

E funildeUendas’

N TR

“GAMOS NOSSO PROPOSITO?

EXECUCAO CONSISTENTE EM VENDAS

FAZER O QUE TEM QUE SER FEITO, NA MEDIDA QUE TEM QUE SER FEITO, DIA APOS DIA

TECNOLOGIA

SMART CRM
FUNIL DE VENDAS™

gi

ACADEMIA FUNIL DE VENDAS™ MENTORIA EM VENDAS™

PALESTRAS, TREINAMENTOS & PARA QUEM VENDE E AJUDA A
EVENTOS VENDER







O QUE MAIS NOS
APROXIMA DO
FRACASSO?
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IDESCUBRA POR QUE ALGUMAS PESSOAS

'EM SUCESSO E OUTRAS NAO

MALCOLM
GLADWELL

Autor de The Tipping Point ¢ Blink
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10.000 HORAS DE TREINO
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INOVACADO
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ONDE E QUANDO PODEMOS

MEV

PROCESSOS
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TECNOLOGICA
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90% dos dados no mundo foram criados nos
ultimos 12 meses

Social
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Dos executivos acham que os

vendedores perdem oportunidades

porgue Nao conseguem acompanhar
o volume de informacoes ® 15

Facebook Fontes diferentes de
dados para buscar

Fonte: CSO Insights: “Impact of Big Data on Sales Performance: Why Big Data Should Be a Big Deal for Sales.” 2012



Boa Noticia: Prospects Mais Informados e Qualificados

(
et

W)

)

Suspect Prospect Oportunidade Pedido Fechamento
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Ma Noticia: demoram mais para decidir

DD

Aumento no Ciclo de
Vendas Médio nos
Ultimos 5 anos




DEFINICAO QUE QUEBRA PARADIGMAS

O QUE E VENDAS? RESICHEORS

PROCESSO
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Ajudar outra pessoa a_
tomar uma decisao que
sera boa para ela. '
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FUNIL DE VENDAS




O QUE E

FUNIL DE VENDAS?

OATRACAO
« QUAIS SAO OS CANAIS?

+ « ESTRATEGIAS DE BAIXO, MEDIO E
. ALTO ENVOLVIMENTO?

X QUANTO DEVO INVESTIR?

+ COMO TRATAR AS
OPORTUNIDADES JHECCIULEEEL

---+-@ RELACIONAMENTO
E *« COMO ESTOU ME RELACIONANDO
' COM A OPORTUNIDADE?
E * QUANTO CUSTA?
PROPOSTA/ i
Sy NeNo . .........QFECHAMENTO
@ * QUAIS AS OBJECOES E COMO
TRATAR?

® o o
aaa * COMO ENTREGO?




O que e medido, e gerenciado!

Se voceé quer ter poder de agao sobre suas vendas, sao necessarios indicadores
gue |he darao possibilidades de manobras estratégicas

Com o Funil de Vendas™ vocé consegue saber:

Y

Quantidade de oportunidades Previsao de vendas e resultados dos
necessarias para alcancar a meta canais que mais trazem negocios

Tempo médio entre abertura e
fechamento de negocio

Atividades que devem ser realizadas
para fechar mais negocios

tudo gque é ganho e de etapa a etapa vendas e seu historico de atendimento

%)

O Funil de Vendas™ mostra literalmente qual é o proximo passo para fechar negdcios.

Taxa de conversao de tudo que entra x @ Como esta a produtividade da equipe de



SE NAO MECO, NAO

GERENCIO

SE NAO GERENCIO, NAO

EVOLUO
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SIMULADOR.FUNILDEVENDAS.COM.BR
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MAIS DE 6.000 VENDEDORES DE SUCESSO | WWW.FUNILDEVENDAS.COM.BR


http://WWW.FUNILDEVENDAS.COM.BR

baratella@funildevendas.com.br

WWW.FUNILDEVENDAS.COM.BR



http://www.funildevendas.com.br

